
Programme de partenariats avec des Accélérateurs (2PA) 

Fiche d’évaluation des sociétés de production

Le Programme de partenariats avec des Accélérateurs met en relation les anciens bénéficiaires      
du Volet expérimental avec des accélérateurs autorisés, et ce, dans le but de leur offrir un acces 
accru à du mentorat ainsi qu'un accès potentiel aux marchés et au capital.  La présente  fiche  
d’évaluation  est  destinée  aux sociétés de production  qui  ont  reçu du soutien du Programme de 
partenariats avec des Accélérateurs (2PA) et vise à a) mesurer  la  progression  de  l’entreprise  ou  
du  projet  au  cours  du  programme  d’accélération  et b) faire état de leur expérience avec le 
partenaire accélérateur.

Principaux  indicateurs  d’évaluation  de  la  progression  de  l’entreprise :

– Objectifs  établis  avant  et  après  le  programme  d’accélération
– Accroissement des ventes et de la clientèle
– Nombre de nouveaux employés
– Nouveaux partenariats stratégiques
– Nouveaux capitaux

Information sur  le  projet  et  l’entreprise 

1. Données de l’entreprise

Numéro  d’identification  du  projet  du  FMC : ___________________________________________ 

Dénomination de  l’entreprise : _____________________________________________________ 

Nom de la ou des personnes ayant participé au programme d’accélération : 

_____________________________________________________________________________ 

Accélérateur : _________________________________________________________________ 

2. Atteinte des objectifs

Quels étaient vos objectifs d’entreprise  au  début  du 2PA ? 

Considérez-vous avoir atteint vos  objectifs  au  cours  du  programme  d’accélération ? Veuillez 
détailler. 
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Avez-vous  cerné  de  nouveaux  objectifs  d’entreprise  ou  projets  à entreprendre après le 
programme ? 

Oui 

Non 

Si oui, veuillez spécifier : __________________________________________ 

3. Progression sur le marché

a) Avez-vous décelé de nouvelles pistes de ventes (ventes potentielles) pouvant être
considérées comme des résultats directs du programme ? (Veuillez indiquer un montant
estimatif des ventes potentielles en dollars, dans la mesure du possible.)

Oui 

Non 

Montant : ________ 

b) Le cas échéant, combien de nouveaux clients (ventes confirmées) pouvant être
considérés comme des résultats directs du programme avez-vous acquis ? (Dans la
mesure du possible, veuillez préciser le nom des clients.)

c) Avez-vous décelé de nouveaux partenaires potentiels de distribution ou de mise en
marché ? Avez-vous conclu de nouveaux partenariats de distribution ou de mise en
marché ? Pouvez-vous nous donner des noms?

Oui 

Non 

Noms : _________________________________________________________ 

d) Si vous avez répondu par  l’affirmative à la question précédente, en quoi ce nouveau
partenariat soutient-il la croissance de votre entreprise ou le déploiement de votre projet
sur le marché ?
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4. Employés
Au  cours  du  programme  d’accélération  ou  depuis  son  achèvement, avez-vous recruté de 
nouveaux employés ? Le cas échéant, combien ? Dans quel domaine ? (Veuillez  préciser  s’il  
s’agit  d’employés  permanents  ou  contractuels,  ou  encore  de  pigistes.) 

Oui 

Non 

___________________________________________________________________ 

5. Capitaux et financement
a) Avez-vous obtenu du capital supplémentaire (prise de participation) à la suite du 2PA ?

Si tel est le cas, pouvez-vous indiquer le montant et le nom des nouveaux investisseurs ?

Oui

Non

___________________________________________________________________ 

b) Avez-vous  obtenu  d’autres  formes  de  financement  (prêts, infrastructure, titres  d’emprunt
convertibles) en raison de votre participation au programme ?

Oui

Non

Si oui, veuillez spécifier : __________________________________________

Expérience relative à  l’accélérateur 

1. L’accélérateur vous a-t-il offert du mentorat et vous a-t-il présenté des partenaires
stratégiques ?

2. Encadrement et mentorat : de quelle façon les mentors vous ont-ils aidé à :

– mieux structurer  les  plans  d’entreprise  et  d’affaires ?

Oui 

Non 
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– développer votre projet ou votre produit ?

– définir votre stratégie de mise en marché ?

Oui 

Non 

3. Le  réseau  de  partenaires,  de  mentors  et  de  fournisseurs  (etc.)  de  l’accélérateur a-t-
il été pertinent pour vous ?

4. L’accélérateur vous a-t-il offert des analyses commerciales, des renseignements
sur  le  marché,  des  conseils  financiers  et  de  l’orientation  sur  le  financement
appropriés pour votre projet?

5. Vous a-t-on offert un accès à :

– des services professionnels (juridiques et financiers) ?  Oui Non 

– des bureaux ? Oui Non 

– de  l’infrastructure ou des technologies ? Oui Non 

6. Selon  vous,  l’accélérateur  doit-il demeurer un accélérateur accrédité du 2PA du
FMC ?

7. Nous serons heureux de recevoir vos commentaires, vos témoignages et vos
opinions sur votre expérience avec  l’accélérateur  et  des  suggestions 
d’amélioration du programme.

Oui 

Non 
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